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Informacje o ustudze dla sprzedajgcych H alp ]

INPROFI

INPROFI Nieruchomosci Tomasz Szlosek, Rynek 7, 35-064 Rzeszow, tel./fax: 017-85-25-924, GSM: 880-700-900, www.inprofi.pl

Firma INPROFI® specjalizuje sie w obstudze transakcji sprzedazy i wynajmu nieruchomosci,
potaczonej z doradztwem, rzeczoznawstwem majatkowym, wycenami i kredytami hipotecznymi.

Dziatamy inaczej — wykorzystujemy oferty ekskluzywne zwane réwniez bezposrednimi. Takie
oferty mogq by¢ sporzadzone dla kazdego, w stosunku do kazdej nieruchomosci. Niemniej,
pracujemy dla ograniczonej liczby Sprzedajacych i na limitowanej ilosci ofert. Stawiamy
na jakoSc¢.

Oznacza to doskonaty sposob obstugi, bardzo staranne przygotowanie ofert, oraz efektywng
promocje.

Kupujesz lub poszukujesz nieruchomosci ? Masz wiele biur do wyboru...
Sprzedajesz ? W tym si€ specjalizujemy.

v' Bez prowizji sprzedaje sie tatwiej
Budujemy bardziej otwarte relacje z poszukujacymi nieruchomosci. Klienci, ktérzy kupujq u nas
nieruchomosci nie ptaca zadnego wynagrodzenia. Nie podpisujg tez zadnych uméw aby otrzymac
adres i szczeg6towe informacje o nieruchomosci. Mogq liczyé na profesjonalne wsparcie, oraz
doradztwo w finansowaniu nieruchomosci. Dlatego wielu klientéw wybiera nasze biuro
nieruchomosci aby sprawnie i bezpiecznie zakupi¢ nieruchomosc.

v' Negocjujemy korzystniej, bo reprezentujemy tylko Sprzedajacego

Reprezentujemy (na podstawie umowy posSrednictwa) wytacznie jedng strone transakcji, tj.
wiascicieli. Dlatego mamy komfort wykorzystania zdolnosci i wiedzy negocjacyjnej, tak aby cena
byta jak najkorzystniejsza dla Sprzedajacego (Wiasciciela). Unikamy klasycznego konfliktu
intereséw, jaki wystepuje przy standardowym modelu posrednictwa, kiedy to posSrednik przy
negocjacjach reprezentuje réwnoczesnie Sprzedajacego i Kupujacego.

v' Dokumenty przygotowane do transakcji jeszcze przed promocja
Transakcja musi by¢ bezpieczna dla wszystkich i przebiec zgodnie z planem. Dlatego stan prawny i
faktyczny kazdej nieruchomosci jest w INPROFI® wnikliwie badany, zanim jeszcze oferta zostanie
dopuszczona do promocji. Gotowe do transakcji dokumenty s gromadzone w Biurze, gdzie
zainteresowani Klienci mogq mie¢ do nich dostep. Pozwala to unikng¢ nieprzewidzianych sytuacji,
oraz sprawnie sfinalizowac sprzedaz.

v' Rzetelne oszacowanie ceny jest podstawa satysfakcji
Nieruchomo$¢ musi mie¢ realng cene ofertowa. Przed przyjeciem nieruchomosci, rzeczoznawca
majgtkowy dokonuje oszacowania na podstawie rzeczywistych cen transakcyjnych nieruchomosci
podobnych, cen ofertowych, kosztéw utrzymania, analiz dochodowoSci i stép zwrotéw przy
nieruchomosSciach komercyjnych. Uwzgledniamy przy tym obcigzenia podatkowe, optaty
publicznoprawne, ryzyko inwestycyjne, oraz koniunkture na lokalnym rynku nieruchomosci.
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v Szanujemy czas Klientéw - przekazujemy petna informacje o nieruchomosci
Dla kazdej oferty sporzgdzamy obszerne prospekty promocyjne z doktadnymi opisami, bogatg
dokumentacjq fotograficzng, oraz skanami map i dokumentow. Prospekty s dostepne m.in. jako
pliki PDF na www.inprofi.pl. Dzieki nim oferty sq lepiej zauwazalne, a poszukujacy mogg fatwo
dowiedzie¢ sie o0 mocnych, ale i stabszych stronach oferty. Mogaq trafnie odrzuci¢, lub zaakceptowac
wybrane nieruchomosci, a w terenie ogladac tylko te, ktére rzeczywiscie spetniajg oczekiwania.

v’ Jeste$my otwarci - ujawniamy lokalizacje nieruchomosci
W materiatach promocyjnych ujawniamy lokalizacje nieruchomosci (mapy, wspotrzedne GPS).
Kazdy zainteresowany ofertq, ,uzbrojony” w szczeg6towe informacje, moze bez kontaktu z Biurem
dotrze¢ na nieruchomos$¢ i samodzielnie dokonac wstepnej oceny.

v My wybieramy dokumenty niezbedne do transakcji
To posrednik na podstawie upowaznienia wybiera dokumenty niezbedne do transakcji z urzedéw i
instytucji, takie jak ksiegi wieczyste, mapy, wypisy. Dazymy do tego aby po zaakceptowaniu
pisemnej oferty potencjalnego nabywcy, wiasciciel nieruchomosci poswiecit swéj czas na bardziej
przyjemne rzeczy, a wybrat sie jedynie do notariusza - na podpisanie umowy sprzedazy.

v Wykorzystujemy tylko sprawdzone kanaty promocji
Ciagta analiza efektywnosci reklam, powoduje, ze wybieramy najbardziej skuteczne kanaty promaocji
ofert. Mamy zawarte umowy z popularnymi portalami informacyjnymi i ogtoszeniowymi, m.in.:
Money.pl, Allegro.pl, Onet.pl, Interia.pl, Wp.pl, Dziennik.pl, Otodom.pl, Domiporta.pl, Inwestycje.pl,
Mieszkaj.net. Ogtaszamy sie w prasie ofertowej i powszechnej, m.in.: Nowiny, Anonse, Podkarpacki
Kurier Nieruchomosci, Gazeta Wyborcza, Rzeszowski Rynek Nieruchomosci.

v' Dziatamy niekonwencjonalnie
Oprécz reklamy w mediach, dla kazdej nieruchomos$ci wykonujemy indywidualne dziatania
promocyjne, takie jak akcje ogtoszeniowe w terenie, w instytucjach, oznakowanie nieruchomosci i
tablice informacyjne, drogowskazy w sasiedztwie, ekspozytory ofert, targi nieruchomosci,
mailing dedykowany, reklama szeptana, wyszukiwanie potencjalnych nabywcéw komercyjnych z
konkretnych branz. W cenie ustugi wliczony jest obmiar pomieszczen i wykonanie rzutow z
wymiarami i powierzchniami w formie elektronicznej.

v Dziatajac w zorganizowanej sieci biur, szybciej docieramy do Kupujacego MLS

. . . . R . R .. T
Dzieki systemowi MLS, kazdq oferte przekazujemy w ciggu max. 72 godzin od jej uswerucromose
sporzadzenia do 26 licencjonowanych biur nieruchomos$ci na Podkarpaciu i ponad 400 w kraju.
Wszyscy posrednicy wspotpracujacy w systemie moggq oferte traktowac jak wtasng i przekazywac jg
swoim Klientom. Wszystko to bez zadnych dodatkowych umdéw.

Taki model posrednictwa pozwala na skierowanie na sprzedawana lub
wynajmowang nieruchomos$¢ olbrzymiej grupy potencjalnych Klientéw,
Klientow ktoérzy juz dobrze znaja i akceptuja nieruchomos$¢ przed jej
obejrzeniem. Dlatego, w odrdéznieniu od innych biur, nas dzieli tylko krok, aby
jednego z tej grupy Klientéw, z potencjalnego..., zmieni¢ w Kupujacego...

*** Opisany sposob dziatania dotyczy ofert z klauzu/q wytacznosci w Pakiecie Otwartym i Poufnym.
Wiecej informacji o Pakietach sprzedaZy w INPROFI® do przeczytania poniZej.

www.inprofi.pl

wsparcie dla nieruchomosci
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Opis pakietéw posrednictwa w sprzedazy nieruchomosci ﬁnﬁ
INPROFI

INPROFI Nieruchomosci Tomasz Szlosek, Rynek 7, 35-064 Rzeszow, tel./fax: 017-85-25-924, GSM: 880-700-900, www.inprofi.pl

Przegladajac oferte biur nieruchomosci w zakresie sprzedazy nieruchomosci, nie sposéb nie dostrzec,

ze oferta INPROFI - jest inna ...

PAl
PrzewidzieliSmy wszystkie mozliwe rozwigzania. Wykorzystujemy sprawdzone procedury. Umozliwiamy

wybor.

Sposrad czterech gotowych pakietéw posSrednictwa w sprzedazy nieruchomosci fatwo znalez¢ mozna ten, ktory spetnia
oczekiwania. Przy wyzszych pakietach ilo$¢ czynnosSci poSrednictwa przyblizajgcych do sukcesu tj. satysfakcjonujacej
transakcji - jest nieporéwnanie wieksza. Im wyzszy pakiet, tym wspdtpraca pomiedzy Sprzedajacym i poSrednikiem jest
blizsza, bardziej komfortowa i skuteczniejsza. Co bardzo wazne, fgczne wynagrodzenie pobierane przez biuro za ustuge

wynosi tyle samo w kazdym pakiecie.

Ponizej przedstawiamy krotki opis pakietow posrednictwa — od najwyzszego pakietu — OTWARTEGO do najnizszego —
ZAMKNIETEGO. W tabeli pod opisem prezentujemy szczegGtowe zestawienie poréwnawcze czynnosci posrednictwa

gwarantowanych w poszczegoélnych pakietach.

Pakiety OTWARTY i POUENY

(cechy wspdlne) zwane tez umowami bezpos$rednimi opierajg sie na zatozeniu - ,Nasz sukces to Twdj sukces”. Zakfadajg

maksymalne zaangaZowanie posrednika, otwarcie oferty na szerokg rzesze klientow i likwidacje barier
biurokratycznych utrudniajgcych kontakt z kupujgcym. Biuro nie prosi kupujacego o podpisanie umowy
posrednictwa przed ogladaniem nieruchomosci i nie pobiera od niego wynagrodzenia (petne wynagrodzenie ptaci

Sprzedajacy). Oferty sq wyeksponowane jako specjalne i najwyzej pozycjonowane!

Nieruchomo$¢ przyjeta przez INPROFI jest widoczna u wielu pos$rednikéw. To posrednik zajmuje sie jej
przekazywaniem do innych biur (biura wspotpracujace, system MLS) i réwniez on gwarantuje cze$¢ wynagrodzenia

posrednikowi, ktdry skieruje nabywce (przedstawienie systemu MLS znajduje sie ponizej).

Pakiety te stworzone sg z my$lg o osobach, ktére juz zdecydowaly o sprzedazy, ale zajete codziennymi sprawami,
wolg zleci¢ zorganizowanie catego procesu sprzedazy profesjonalistom. Oczekujg przy tym kompleksowych i efektywnych
rozwigzan, oraz akceptujg fakt, ze za rzetelnie wykonang ustuge (czynnosci posrednictwa) nalezy sie wynagrodzenie.
W tych pakietach po$rednik reprezentuje tylko Sprzedajacego i odpowiada za sprzedaz w 100%-ach.

Sprzedajacy jest informowany o stanie realizacji oferty.

Staranna weryfikacja ceny ofertowej oraz stanu prawnego i faktycznego nieruchomosci przeprowadzana jest juz
na etapie przyjmowania oferty. Zasadq jest, ze brakujgce dokumenty sg niezwtocznie uzupeiniane, a kompletna

dokumentacja czeka na klienta w biurze - gotowa do transakcji w kazdej chwili.
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Pakiet OTWARTY

jest najwyzszym i charakteryzuje sie najwiekszq iloécig dziatan prosprzedazowych. Uwalniane sg w nim wszelkie
mozliwe kanaty natychmiastowego dotarcia do niezliczonej rzeszy klientow. Daje to poSrednikowi wrecz nieograniczone
mozliwosci wykorzystania wiasnej inwencji oraz dziatan niekonwencjonalnych. Nieruchomosci s3 oznakowane
w terenie i reklamowane w sposéb otwarty — wraz z danymi lokalizacyjnymi (nawet wspéirzedne GPS!),
z kompletnymi i szczegétowymi informacjami. Procedury wewnetrzne stosowane przez posrednika w tym pakiecie
sprawiajg, ze czas doprowadzenia do transakcji jest zdecydowanie najkrotszy, a komfort dla Sprzedajacego

najwiekszy.

Pakiet POUENY

przeznaczony jest dla os6b wymagajacych szybkiego dotarcia do wielu klientdw, ale jednak pragnacych zachowaé
pewna doze dyskrecji. Jest odpowiedzig na zapotrzebowanie oséb, ktére niekoniecznie zyczg sobie aby ich znajomi z
pracy lub sasiedztwa od razu dowiedzieli sie o zamiarze sprzedazy. W tym pakiecie z reguty nie umieszcza sie na
nieruchomosci transparentéw oraz nie prezentuje danych umozliwiajgcych tatwe dotarcie do obiektu bez wiedzy

posrednika.

Pakiet ZWYKLY

cechuje sie nieco mniejszym zakresem czynnoSci prosprzedazowych. Wynagrodzenie za posSrednictwo placa
zwyczajowo obie strony transakcji (polowe Sprzedajacy, potowe Kupujacy). Takie rozwigzanie powoduje,
ze informacje zawierajace (a nawet sugerujace) lokalizacje nieruchomosci przekazywane sg zainteresowanym klientom

po podpisaniu z posrednikiem umowy.

Podobnie jak w pakietach wyzszych nieruchomo$¢, jest przekazywana do promowania przez wielu innych
posrednikéw - wspétpracujgcych w systemie MLS. Zeby wszyscy poérednicy mogli skutecznie i rzetelnie promowac
oferte, system MLS wymusza, aby byla ona zawsze aktualna, starannie przygotowana i sprawdzona. Dzieki temu

wizerunek rynkowy oferty jest bardzo korzystny.

Posrednik w tym pakiecie nie zawsze ma mozliwo$€ reprezentowania intereséw tyko strony sprzedajacej.
W sytuacji gdy nabywce pozyska posrednik ktéry przyjat oferte (a nie wspotpracujacy) - bedzie on reprezentowat
jednoczesnie Sprzedajacego i Kupujacego. Mozliwosci skutecznych i korzystnych negocjacji na rzecz Sprzedajgcego
sa wtedy ograniczone. Jednostronng reprezentacje gwarantuje natomiast wybor pakietu OTWARTEGO lub
POUFNEGO.

Podobnie jak w wyzszych pakietach Posrednik, ktdry przyjat oferte jest posrednikiem wiodacym i odpowiada za oferte
w 100%-ach. Sprzedajacy nie zaprzata sobie gtowy kontaktami z innymi posrednikami i klientami, a o stanie realizacji

oferty jest okresowo informowany.

Pakiet ZAMKNIETY

(zwany tez umowg otwartg) charakteryzuje sie najmniejszq ilo$cig czynnoséci posrednictwa wykonywanych w celu

znalezienia nabywcy i sfinalizowania transakcji. Wynagrodzenie za posrednictwo pobierane jest od obu stron
transakcji (po potowie), nie ma mozliwosci jednostronnej reprezentacji, brak jest posrednika odpowiedzialnego
za oferte w 100%, a zainteresowani zakupem podpisuja umowe posrednictwa przed otrzymaniem szczeg6towych

informacji.
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Sprzedajacy w tym pakiecie nie placi wynagrodzenia jesli sprzeda nieruchomo$¢ osobie formalnie nie skierowanej
przez posrednika. Jednakze chcac przekazac oferte do wielu biur, musi osobiscie je odwiedza€, podpisywac kolejne
umowy posrednictwa i pokazywac nieruchomos$¢ nastepnym posrednikom chcacym ja przyjaé. Odpowiada po raz kolejny
na te same pytania i okazuje te same dokumenty, odbiera kolejne telefony od posrednikow i klientow zadajacych
szczegbtowych informacji, umawia sie na pokazywanie nieruchomosci z osobami, ktére przy blizszym jej poznaniu
okazujq sie poszukiwac zupetnie czego$ innego. W przypadku zmian w ofercie Sprzedajacy musi ponownie odwiedzaé

wszystkie biura.

Zgtoszenie nieruchomosci do wielu biur na takich zasadach, paradoksalnie nie zwieksza ilosci czynnosci
posrednictwa a jedynie je dubluje. Najefektywniejsze kanaly promocji oferty przy takim modelu wspdtpracy
pozostajg nieaktywne (niezaleznie od biura). Nie ma tez mozliwosci przekazania nieruchomos$ci po$rednikom

pracujgcym w systemie MLS.

Poniewaz biura, ktore przyjety takq oferte nie majg pewnoSci zaplaty za rzetelng prace, oferty te zazwyczaj
sg niesprawdzone, nieprecyzyjnie i niejednolicie opisane w réznych biurach, bywajg zdezaktualizowane, sg prezentowane

bez map i zdjec z zewnatrz. Postrzegany przez klientdw wizerunek rynkowy oferty jest watpliwej jako$ci.

Whnikliwe sprawdzanie stanu prawnego nieruchomosci w takich przypadkach odbywa sie czesto dopiero przed
transakcjq. Wtedy to Sprzedajacy bywaja zaskakiwani. Dowiadujq si€ na przyktad o podatku dochodowym
od sprzedazy, rencie planistycznej, optacie adiacenckiej lub innych dodatkowych, wczeéniej nieprzewidzianych

zobowigzaniach zwigzanych ze sprzedaza.

W pakiecie ZAMKNIETYM droga do przyspieszenia sprzedazy poprzez profesjonalne przygotowanie oferty handlowej,
rzeczywiste jej otwarcie i niezwloczne dotarcie do ogromnej liczby klientéw - jest zamknieta - najczesciej nie ma

mozliwosci przejScia na pakiet wyzszy.

Wybdr wtasciwego pakietu winien by¢ zawczasu przemyslany.

Pakiety poleca:
INPROFI® Nieruchomosci Tomasz Szlosek

licencja posrdnika w obrocie nieruchomos$ciami 6364
uprawnienia rzeczoznawcy majgtkowego 4499
tomasz.szlosek@inprofi.pl
Skutecznos$¢ poszczegolnych pakietéw posrednictwa:

Pakiet ZAMKNIETY Pakiet ZWYKLY Pakiet POURNY Pakiet OTWARTY

= llo$¢ dziatan Posrednika B Szybko$¢ sprzedazy taczna cena ustugi =gi— Zainteresowanie ofertq
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Nasze dziatania w poszczegolnych pakietach

~
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INPROFI
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Nazwa pakietu:

Gwarantowane
czynnosci posrednictwa:

OTWARTY

POUENY

ZWYKEY

ZAMKNIETY

Sprawdzenie stanu prawnego nieruchomosci

Mozliwo$¢ wybrania przez posrednika brakujacych
dokumentéw z urzedéw i sgdéw

Sporzadzenie opisu oferty handlowej nieruchomosci

Zaoferowanie nieruchomosci klientom z bazy firmy

Przy sprzedazy dzietek pod zabudowe - widoczne
ozhaczenie granic w terenie

Autoryzacja oferty handlowej przez Sprzedajacego

Obmiar pomieszczen (przy braku dokumentacii) i
obliczenie powierzchni

O N O S

o N O S

Wykonanie i publikowanie rysunkéw z rozktadem
pomieszczen w internecie

+

Umieszczenie na nieruchomoéci transparentu reklamowego

Prezentowanie wskazéwek jak dojecha¢ do nieruchomosci
(wskazowki ,JAK TRAFIC™)

Prezentacja wspoéirzednych dla nawigacji GPS

Opublikowanie map lokalizujacych nieruchomo$c¢

o o

Specjalne wyeksponowanie oferty na stronie internetowej
biura jako priorytetowe;j

+
(Najwyzej
pozycjonowane)

Przekazanie oferty do systemu MLS w ktérym
wspotpracuje ponad 300 firm posrednictwa w kraju

+

Przekazanie oferty na zyczenie dodatkowo do innych biur
obrotu nieruchomosciami

+

Aktualizacja przez posrednika ewentualnych zmian w
ofercie u wszystkich firm ktére reklamujq oferte

+

Promowanie oferty w internecie na stronach biura i
w najlepszych ogdlnopolskich portalach

Ogfaszanie oferty w prasie powszechnej i specjalistycznej

Prezentowanie lokalizacji (adresu) nieruchomosci

Przygotowanie ulotki o nieruchomosci (w formie
papierowej i elektronicznej)

+ 4[]+

+

Informowanie o stanie realizacji umowy, trendach
rynkowych i dziataniach reklamowych

Mozliwo$¢ zablokowania oferty dla kupujacego

Kompletowanie dokumentéw niezbednych do transakcji

Mozliwo$¢ ogtaszania oferty z bezposrednim kontaktem do
Sprzedajacego

+ 4|+ o+

+ 4|+ +

Zorganizowanie umowy przedwstepnej i/lub aktu
notarialnego u wybranego notariusza

+

+

Brak ryzyka dla kupujacego pobrania tej samej oferty
(inaczej opisanej) z dwoch réznych biur nieruchomosci

+

Posrednik reprezentuje w petni i tylko jedng strone
transakcji - Sprzedajacego

(Ograniczona)

Przyjazny kontakt - kupujacy nie ptaci wynagrodzenia za
posrednictwo

Przyjazny kontakt - biuro nie wymaga od kupujacego
podpisywania umowy po$rednictwa

Posrednik jest oferentem wytgacznym i odpowiada za oferte
w 100% (klauzula wytacznosci)

+

Opisy nieruchomosci i ceny we wszystkich biurach
reklamujacych oferte sq takie same — ujednolicone

+

+

Gwarancja aktualnosci oferty dla poszukujacych

+

+
(Ograniczona)

Mozliwo$¢ przyspieszenia sprzedazy poprzez zmiane
pakietu na wyzszy

(Nie dotyczy)

+

(Bardzo ograniczona)

Mozliwos$¢ innych dziatar niekonwencjonalnych (filmy
video, zorganizowanie tzw. drzwi otwartych i in.)

+

+

Minimalny okres obowigzywania umowy

Rok

Rok

P6t roku

Nieokreslony

Objasnienia:

+ Tak - Nie

** \Wg zyczenia Zamawiajacego * Wg uznania posrednika
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Twoja nieruchomo$¢ moze by¢ proponowana do sprzedazy lub wynajmu przez kazdego posrednika sposrod 700
pracujacych w ponad 500 biurach (kilkunastu na Podkarpaciu) uczestniczacych w Systemie MLS Nieruchomosci.
Nieruchomo$¢ zostanie szczegdtowo opisana i dostepna dla wszystkich uzytkownikéw Internetu poprzez system
internetowy.

Oferta bedzie reklamowana nawet w najlepszej warszawskiej gazecie z ofertami nieruchomosci ,Forum
Nieruchomosci”.

Pamietaj, Ze podpisujac umowe na wytacznos¢ z biurem
wspoifpracujacym w systemie MLS...

... 0szczedzasz czas — podpisujesz umowe tylko z jednym biurem, a zatrudniasz jednocze$nie wszystkich po$rednikow
dziatajacych w MLS-ie (posrednik ma obowigzek niezwtocznie wprowadzi¢ oferte do systemu MLS).

Umowa na wytgcznoS¢ jest umowg terminowg, co zmusza Twojego poSrednika do intensywnej pracy nad ofertg. Tylko
w MLS- ie poSrednik ma szanse dotrzymac terminu.

... 0szczedzasz pienigdze — nie ponosisz dodatkowych kosztéw reklamy swojej nieruchomosci, a masz gwarancje, ze
jest ona szeroko reklamowana. Dostep do systemu MLS i wglad do zamieszczonych tam ofert majg wszyscy uzytkownicy
internetu. Zwieksza to liczbe potencjalnych klientéw, a tym samym przyspiesza transakcje. Ponadto po$rednik wiedzac,
Ze ma zagwarantowane wynagrodzenie, moze bez obaw przeznacza¢ wyzsze nakfady na jej reklame w prasie, katalogach
firmowych i internecie. Moze tez reklamowac oferte w sposob otwarty: podajac jej adres, umieszczajac w reklamach
zdjecia, stawiajac tablice przed nieruchomoscia, zgtaszajac nieruchomo$¢ do katalogdw i portali internetowych.

Jeste$ zobowigzany do zaptaty prowizji tylko jednemu biuru nieruchomosci i nie ryzykujesz, ze kolejne upomng sie
0 wynagrodzenie za prace wiozong w promocje Twojej oferty. To Twoj posrednik ma obowigzek podzieli¢ sie prowizjq
z drugim po$rednikiem reprezentujgcym strone Kupujaca.

... twoi klienci maja pewnosé, ze oferta jest opisana zgodnie ze stanem faktycznym. PoSrednik przed wprowadzeniem
oferty ma obowigzek dochowania szczegdinej starannoSci w sprawdzeniu oferty i sporzadzenia jak najdoktadniejszego
opisu.

.. zachowujesz komfort - wspotpraca z profesjonalnym posrednikiem zapewnia Ci wiekszy komfort. Wiesz, ze Twdj
posrednik robi wszystko, zeby jak najszybciej i najlepiej sprzeda¢ Twojg nieruchomo$¢. Dzieki informacjom dostepnym
tylko dla cztonkéw MLS —-u Twdj poSrednik stanie sie Twoim doradcg — bedzie mogt wykorzystaC archiwum
przeprowadzonych juz transakcji, wskazac Ci trendy rynkowe oraz pomoze ustali¢ najkorzystniejszg, realng cene.

System MLS ksztattuje polski rynek nieruchomosci na wzér rynkéw zachodnich, gdzie nieruchomosci sprzedajg sie
w znacznie krétszym czasie. To wiasnie zawieranie umow na wytgcznoSC umozliwia posrednikom wspotprace na
partnerskich warunkach, co pozwala unikng¢ dodatkowych komplikacji wynikajgcych na przyktad z konfliktéw rodzacych

sie w przypadku nieuczciwej konkurenciji.

MLS NIERUCHOMOSCI
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M

MLS NIERUCHOMOSCI

www.mls.rzeszow.pl; www.mls.com.pl;

www.mls.org.pl; www.mieszkaj.net;

www.mils.rspon.pl; www.mls.poznan.pl;

www.mls.nieruchomosci.pl;

Powyzsze strony czes$¢ ponadregionalnego
systemu wielokrotnego oferowania

nieruchomosci przez licencjonowanych
posrednikow.

Dzieki MLS, oferta zgtoszona do jednego biura w
MLS, jest w ciggu 72 godzin rozprowadzana do

ponad 400 biur w kraju

w tym kilkunastu na

Podkarpaciu.

allp

INPROFI

www.inprofi.pl

INTERIA!PL

4

www.interia.pl

h. Domiporta

www.domiporta.pl

inwestycje:pl

pozna] mokliwodci

4

www.inwestycje.pl

7

www.allegro.pl

5 ) WIRTUALNAPOLSKA

4

www.wp.pl

7/

www.money.pl

—

LocumNet.pl

4

www.locumnet.pl

onet pl

4

www.onet.pl

@otodom

4

www.otodom.pl

‘¢ DZIENNIK.PL

4

www.dziennik.pl

Boazeta
4

www.wyborcza.pl

nowiny
4

www.nowiny.pl

RZESZOWSKI RYNEK

NIERUCHOMOSCI

7

Rzeszowski Rynek
Nieruchomosci

ANONSE

www.onet.pl

Podkarpacki Kurier

Nieruchomosci

7

Podkarpacki Kurier
Nieruchomosci

Miedzynarodowe Targi

Rzeszowskie

Firma INPROFI reklamuje swojq oferte we wszystkich edycjach najwiekszych na
Podkarpaciu targéw branzy budowlanej i nieruchomos$ciowej - MTR.

Organizowane sa dwie edycje targow — wiosenne i jesienna. Wlasnie wtedy
potencjalni klienci wykazuja najwieksze zainteresowanie zakupem nieruchomosci.

Jest do doskonata okazja na zwiekszenie mozliwosci
korzystnej sprzedazy Painstwa nieruchomosci.
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